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期货客户经理日常工作(期货客户经理日常工作总结)

代入一下如果我是要开户的客户，我会如何挑选期货公司。

第一点：我个人倾向于评级较高，原因有二：评级高的期货公司的客户群体会更大
，客户遇到各种各样的问题时具备及时解决的能力；公司内部监管会更严格。

第二点：期货公司客户经理直开，因为帮助客户解决问题的人始终是客户经理，即
便是通过期货居间开户，当客户遇到问题时还是需要居间将客户的问题传达给客户
经理，然后由客户经理给出解决方案，客户→居间→客户经理，有个第三方在，多
少会不方便。

https://lps.eqxiul.com/ls/tK4Ut8va?bt=yxy

第三点：费用，绝大多数期货公司都可以给到加1分的手续费标准，这只要是有点
经验的都不会在手续费上被坑。至于交返，各家给出的条件高低不一，可以结合自
身需求选择。赠送多空智能交易指标。

毕竟交易最重要的是提升自身的盈利能力，延长交易寿命。
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