
智行理财网
企业融资所对应的专业(企业融资方向)

今年有许多企业主咨询小褚，我们公司的产品非常不错，政策也十分看好，但是为
什么我们就融不到资金呢？

针对这类问题，我们在举办的线下沙龙上都有讲过，针对小微企业应该如何建立正
确的融资思维；

关注这个主题小褚将从以下几个方面进行阐述：

1、小微企业为什么融资难、融资贵？

2、如何解决融资难、融资贵？

3、小微企业为什么要找我们，而不是直接去找银行贷款呢？
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上述的三条都属于政策相关的影响，下面我们在聊聊市场方面：

4、没有做好贷前规划：

小微企业手上的业务订单情况如何，对应着需要多少资金，还款计划怎么样，能承
受多少资金成本，担保方式如何，征信是否良好等？

如何让银行的低息资金与自己项目订单高效契合，离不开我们贷前做好详细的规划
方案；

5、银行与企业之间的信息不对称：

目前武汉市场各家银行的最新政策和新产品不能第一时间传达到企业手中，虽然每
家银行都有线上APP，但是小微企业不可能下载所有银行的APP，即便是下载了！
也不一定能第一时间看到与自己匹配的信息；

如果想通过银行客户经理传达到位那就更难了！资深点的客户经理的贷款余额超过
三五千万，对应的放款客户数量达到了几十个，还不包括没有放款成功的客户了，
他们每天的工作状态大家可以想象得到！
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像我们会融这样既专业又正规的咨询公司，恰恰是可以解决市场这个痛点的，我们
对于银行政策非常敏感，各家银行的最新政策我们第一时间获得，同时我们对于小
微企业的生存状况非常熟悉，无论是老客户还是新客户，我们在第一时间为其匹配
规划最适合的解决方案；

我们认真了解小微企业的动态需求后，提供定制化解决方案，再将其精准的匹配到
银行端，客户经理将内部的贷款流程走完，我们与银行分工明确，各司其职；

6、小微企业的负债率较高，盈利能力较弱：

负债较高，想通过银行融资是一个硬伤，那么该如何破局呢？

核心点在于提供企业的盈利能力，这个问题不仅仅是金融领域的问题，还涉及到知
识产权、专利、高新技术企业规划、财税、企业市场定位、营销策划、供应链等共
同整理的规划；

小微企业主如果不能站在更高的维度进行规划，那么很难在根本上解决融资难融资
贵的问题，专业人做专业事，企业主最擅长的是公司旗下的产品研发、生产经营、
市场开拓及售后、而企业运营过程中的金融、财税、法律、高新技术企业规划、政
策融资等专业领域还是要交给专业的团队进行打理；

7、没有专业的融资团队；

小微企业主并不懂金融，也没有精力和财力专门去聘请一个专业团队来当顾问，最
后花费不少冤枉钱，最终还没拿到结果！
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