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ERP底座论

ERP由美国IT研究机构Gartner公司于1990年提出以来,发展至今已有30多年。201
9年,Gartner再提出EBC(Enterprise Business Capability,企业业务能力)的概念,同
时另一家研究机构IDC也提出了下一代ERP,并定义为“智能ERP”。随即各大软件
提供商纷纷“变道”推新应对, SAP将S/4HANA描述为“智能系统”,用友将最新产
品命名为BIP平台,金蝶发布苍穹产品,浪潮推出全栈云方案,鼎捷推出智能制造融合方
案。唯有博科坚持走了一条不同寻常的发展之路。

大潮渐起,而“ERP是否过时”的声音还未消退。对此,波士顿咨询公司Platinion董
事总经理陈果则明确表达了否定的观点。他认为,中国社会目前正处于工业化转型的
关键时期,ERP是信息技术应用于工业化组织的代表性管理系统,而人类社会的发展不
是跳跃式或颠覆式的,农业社会不可能绕过工业化形态,就一下子跳入后工业化的数
字社会。企业管理软件的价值在于“最佳业务实践”,而企业信息化的初衷是“先固
化、再优化”,不管用什么技术,补上西方三十年现代工业发展的管理课是绕不过去
的,而不应该“用数字化否定信息化、数字化平台否定ERP”。

事实上,ERP仍然是企业核心管理系统的代名词,无论过去还是现在,一直是并随业务
发展与技术迭代、与时俱进的。

解构数字化底座

ERP是一种高精密、超复杂紧密耦合的系统,观其业务,核心特征可解构为业财一体
化。业务财务一体化不仅满足财务报告要求,更满足企业管控需求。陈果直言,业财
一体化是ERP好不好用的评判标准。

博科ERP业财一体化遵循由业务驱动,数据真实可靠、结果实时传导、过程动态可
追溯的产品设计。“真实可靠”意味着财务数据是由真实的业务产生,不可随意更改
,更不可删除;“实时传导”考验的是产品积累的业务“厚度”,博科ERP支持138种采
购业务、225种销售业务、52个定价策略、3457种库存与财务集成记账规则、91
种物料需求计划策略等工业特征,从而保证了业务发生后,财务数据就实时自动记录,
如销售发货并开票后,财务上即确认收入,自动产生应收账的财务数据;“动态可追溯
”意味着每一笔财务记录都可以追溯至相关业务节点。

在云、AI等技术应用趋势下,ERP开始了再一次演进和生长。

新一代云原生ERP系统,使企业能够在公有云,私有云或者混合云等动态环境中构建
、运行可扩展的应用,改进了传统的云迁移方法。
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以博科ERP为例,基于云原生、低代码的Yigo开发技术,在应用层面上,可将核心业务
的处理能力绑定在声明式 API之上,实现可弹性定义的服务分发;在数据层面上,可进
行横向应用数据(如财务、产供销等)和纵向时序数据(历史数据与即时数据,冷数据与
热数据)分库操作,在保证系统效率与系统质量可靠的前提下,实现系统敏捷迭代。

因此,作为工业制造的数字化底座,融合了行业最佳实践的业务一体化集成平台是业
务安全稳定运营的基本底座,而其云原生平台可以帮助企业构建具有弹性和敏捷性的
新应用程序架构,同时这种云原生的技术架构进一步催化了开放式AI引擎在企业ERP
中的融合应用,从而赋予企业快速响应数字变化的关键能力。

数字化转型推动高质量发展

随着“信创”的推进,国产化ERP迎来巨大的发展机会。根据产业信息调研,博科在
公开市场招标中击败国内外知名厂商,中标高达1.5亿元的世界500强头部企业ERP项
目,创造了20年国内ERP厂商最大软件订单记录,标志着国内首款面向大型乃至巨型
集团企业ERP成功研制与应用,也为我国科技事业实现从跟跑、并跑到领跑的跨越式
发展再开创了一个新领域。

各种迹象表明,原来由海外巨头把持的高端ERP市场,正被本土ERP厂商瓦解。初步
统计,博科近两年已获得世界500强ERP订单总额超5亿元,还有近10亿的意向订单处
于POC(验证性测试)阶段。

国产化ERP在抢占未来发展制高点的同时,也推动了关键核心技术突破。据悉,博科
正在推进ERP产品1万用户强并发、10万用户在线的云原生系统示范验证,可以为上
百万员工的巨型企业只需部署一套ERP就能实现全集团人、财、物的管控,而国外知
名ERP产品还只能依靠从传统高性能服务器依赖转向应用的云迁移。“企业必须放
弃熟悉的‘直接迁移’并转向云原生平台”,Gartner分析指出“云迁移不但无法利
用云的优势,还增加了维护的复杂性。”
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