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近日，国内头部的手机回收商“闪回收”宣布已完成C轮融资，本轮融资主要投资
方为同创伟业和深圳担保集团，这也是闪回收历史上最大的一笔融资。据透露，所
募集资金将主要用于渠道建设、新产品研发及海外市场拓展等方面。

除了要保证消费者对回收价格的满意度和竞争力以外，闪回收更需要考量的是B端
复杂的需求。在回收作业的流程上，通过把作业单元不断拆分、不断细化，不断升
级迭代，满足不同的渠道客户、不同区域、不同门店对闪回收产品的差异化需求。
“我们一周要发几次版本，有时候几乎每天都在发版。”正是这种对产品体验的极
致追求，造就了闪回收系统在行业内的良好口碑。

此外，闪回收完全自主研发，搭建了强大的后台管理系统，包括客户管理、价格管
理、检测系统、销售系统等，保障每一台手机全程可溯源。这些底层的能力使得闪
回收经营效率极高，“我们的人效是行业平均水平的4-5倍。”刘剑逸自豪地说。

以旧换新，为上下游企业赋能

随着国内手机品牌的集中度越来越高，存量市场竞争加剧，品牌厂商也纷纷将以旧
换新作为提升销售的重要手段，逐渐加大对老用户的换新补贴，以此积极推动用户
从保有到复购的闭环形成。利用闪回收完善的回收系统，有效连接品牌厂商、零售
渠道商和消费者，大幅提升消费者的换新体验。

据了解，目前闪回收与小米、荣耀、vivo、三星、苹果等厂家的合作也愈发密切，
并且得到了中国移动、中国电信、中国联通等三大运营商的支持，在各地纷纷开展
以旧换新的优惠购机活动，为消费者提供更多实惠的同时，也为新机销售注入了新
的活力。
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坚持长期主义，闪回收被资本持续看好

“闪回收过去有幸获得多轮融资，特别感谢所有投资人对公司的认可，尤其是前两
轮的顺为资本和小米，对公司帮助巨大。这次同创伟业和深圳担保集团的加持，更
进一步拓宽了我们的融资通道，并将对我们上市提供巨大的助力。”刘剑逸对记者
说。

记者采访了同创伟业的投资总监王芃，他对记者说：“闪回收是整个手机后市场第
一家实现连续规模化盈利的公司，在过去的一年多时间，我们基金持续关注了他们
的经营发展，非常看好整个团队稳健务实的经营作风。尤其是他们能坚持做强底层
能力，不断控制做大做规模的欲望，追求长期增长、长期为客户创造价值的理念，
特别值得我们赞赏。我们坚信闪回收是这个赛道难得的投资标的，必将成为手机回
收产业互联网的龙头。”

市场仍处于发育期，未来前景广阔

国内手机后市场的竞争尚处于较为初级的阶段，虽然回收市场高速发育了几年，但
全国的旧机回收率只有5%，相较于回收率高达60%以上的美国等发达国家，还有
十多倍的增长空间。

同时，随着时代更迭，新一代年轻人日渐成为市场的消费主力，既注重价格又注重
价值的经济型消费观念逐渐深入人心，并且越来越多的人开始将环保意识渗透到生
活的方方面面。加上受去年疫情的影响，消费者对二手手机的接受度和认可度也越
来越高。

当问及去年疫情对公司的影响时，刘剑逸回应道：“与众多在疫情中受损的行业相
反，由于受疫情影响，用户对收入预期下降，消费行为更趋理性，二手交易明显更
为活跃。从我们各个渠道的下单转化率来看，这个数据增长明显。”
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