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TIKTOK怎么做变现？白巧老师今天来分析一下。最近TikTok风波不断，时不时就
要出来个新闻挑拨一下我们脆弱的神经，但根据Sensor Tower公布的9月数据显示
，就算前有川普的禁令威胁，后有各家同类产品的虎视眈眈，TikTok仍是2020年9
月移动APP的下载之王。

Sensor Tower公布的9月数据可见，TikTok在一段时间内并不会就此消亡，并且作
为短视频APP,一个视频涨粉十万的事情屡见不鲜。那么有了一定数量的粉丝后要如
何变现呢？今天，就给大家介绍8种简单粗暴的变现方式，帮助大家更好的了解如
何利用TikTok赚钱！

第一种：创作者基金 应该是所有变现方式里最简单的啦，可以说是有手就行。原理
就是发布视频，然后按播放量给你发钱。1000W播放能有130刀，十个账号就是13
00刀，发发视频就能赚美金，薅羊毛它不香吗？创作者基金收益展示但是羊毛也不
是人人都能薅的。根据TikTok官方给出的说明，你需要满足：
第一，美区账号（账号ip地址是美国）
第二，年满18周岁（注册时选择生日为2002年8月以前）
第三，账号粉丝不低于1万 。第四，账号最近30天的播放量不低于1万。
所以想要利用这种方式变现的小伙伴在注册时一定要认真填写哦

第二种：与商家合作 为什么许多明星、名人已经自带流量了还会纷纷入驻TikTok，
不断发布视频。不仅仅是他们想要扩大影响力，更是因为可以通过拍视频的方式为
商家提供植入广告，赚取广告费。憨豆先生TikTok账号而除了广告推广之外，通过
商业测评、视频合拍或者使用指定音乐等方式与商家进行合作也是很好的选择。 与
国内的星图平台类似，TikTok的官方平台：TikTok创作者平台就提供广告红人与商
家的合作对接工作
。在这里你可以根据数据找到用户画像，视频形式与你所卖产品最契合的达人！

红人展示页第三种：直播打赏TikTok的直播门槛比较低，1000粉丝就可以开直播
，但必须18周岁以上才能收礼物,并且礼物不能直接使用现金购买，而是要先购买Ti
kTok里的虚拟货币，之后再兑换礼物。购买虚拟货币时数量也从100个到10,000个
不等。TikTok虚拟货币购买页比如用户可以以 $1.29的价格购买100个虚拟货币。
他们将虚拟货币存储在在线钱包中，然后在观看直播时用虚拟货币购买礼物送给喜
欢的主播。主播可以随时兑换礼品，每天最多可以兑换$1,000。但是不要以为主播
会收到粉丝全部的“爱意”与“支持”——在粉丝购买虚拟货币时，Apple平台就
会保留一定比例的佣金，之后兑换礼品提现时，TikTok也会与主播进行分成。

TikTok直播礼物购买页第四种：做跨境电商，引流至个人网站虽然TikTok目前的视
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频内购物车和主页橱窗等带货功能还在内测阶段，但据说，近期就会全面开放。这
波红利可以类比2019年的7月份国内抖音的情况，当时带货Top前50里，大约二分
之一以上都是几千粉丝的账户长期在榜上。他们用定向链接和纯抖+投放的方式疯
狂收割，有多少钱就投放多少钱。一套房子的钱进去，两套房子的钱出来，早期很
多店铺因为发不出货而被平台关店。同样的，在Facebook上也出现过投放、打造
爆款的红利期，那么在未来的TikTok上这样的红利期也会再来一次。TikTok购物车
内测展示现在的大部分跨境电商将TikTok账号作为引流工具，引流至相关联的Face
book、YouTube账号或者在主页和带货视频的评论中附上独立站网址，引导粉丝
进行点击。之后在Facebook进行直播带货、在YouTube赚取广告收益分成以及独
立站中直接售卖产品。TikTok主页链接跳转流程展示并且根据最新消息，加拿大电
子商务公司Shopify在10月27日表示与TikTok合作，以帮助其超过一百万的商人在
视频共享应用程序上更轻松地宣传其产品，希望扩大其客户群。shopify页面的Tik
Tok插件这意味着Shopify商家可用购物视频广告的形式出售产品，并针对不同性别
、年龄、用户行为和视频类别的受众进行投放。而TikTok用户在其中点击广告便可
购买产品。（但该功能目前仅对美区用户开放）

第五种：TikTok AD与story AD类似：TikTok也提供广告来推广品牌。大小品牌都
可使用TikTok，通过提供视频广告来推广其产品或服务。第一种：信息流广告，这
类视频广告会被投放到“for you”页面，并穿插在用户浏览的内容之间。广告视频
播放3秒之后，会出现“了解详情”等广告样式。用户可以通过点击，跳转页面来
获取广告产品的详细信息。品牌信息流广告展示页面第二种：开屏广告，这类广告
会在用户每次打开TikTok时，以短视频或图片的形式展示其品牌，提升用户对品牌
的认知以及最大化广告主的广告效果，增加品牌的曝光度与参度。

开屏广告展示页面第六种：门店导流TikTok企业号POI功能目前也还在测试阶段，
但不难想象不久的将来完全开放后就会有越来越多的线下商家开始利用短视频为门
店引流，就像当年抖音带火的摔碗酒和答案茶一样。摔碗酒现场而你若在那时拥有
一个探店类账号，光是与商家合作的广告费就会是一笔不下的收入！如果你想要为
自己的门店引流，则可以在视频里带上定位或使顾客拍摄的视频带上品牌的tag，
也可以邀请TikTok上的红人为你宣传。

目前 TikTok上还只能添加以下3种方式进行引流：TripAdvisor Wikipedia Yelp

第七种：出售账号

出售账号也有两种思路:第一种
，靠数量取胜，批量注册账号，然
后打包贩卖。
第二种就是靠质量取胜，好好养号，等到后期上线了购物车功能，才是此类账号最

                                    2 / 3



智行理财网
虚拟货币钱包带T的软件

有价值时间刻。 而目前 TikTok的账号交易在国内还没有一个正规的平台，很多 Tik
Tok运营者都是在小范围进行交易。现在单粉的价格在0.05-0.07元，具体会根据账
号有一定的波动。

第八种：衍生服务

TikTok作为一个新兴的全球化社交软件，用户范围广且数量庞大，机遇良多，而围
绕TikTok衍生出的软件和职业也
在供不应求，诸如
视频批量下载工具，批量上传工具、客户管理软件、MCN机构，账户运营等等。

以批量下载工具为例，通过免费+广告的形式或是直接付费的形式进行运营，因为
这种需求的存在，只需要开发一个小工具就可以进行赚钱，类似种种，不失为一个
发展契机。 以上，就是 TikTok目前能够变现的8种模式，大家是不是已经抑制不住
想要赚钱的想法啦！心动不如行动！希望大家可以根据实际情况挑选适合自己的方
式进行尝试哦~
有问题或者想要交流也可以在
评论区留言哦~还有：0播放，涨粉慢，爆款视频
..这些前人踩过的坑或是经验，我后续都会告诉大家的，想听的小伙伴可要搬上小
板凳别错过哦~
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