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#11月财经新势力#

近日，在2022中国金融发展论坛暨“金鼎奖”颁奖典礼上，招商银行再度荣
获金鼎奖“年度卓越信用卡”。

金鼎奖是我国极有影响力的金融奖项之一，至今已经成功举办13届，专门针
对银行、保险、信托、财富管理等领域而设，评选公开透明极具影响力。

据了解，招商银行已连续几年获得该奖项。

拉动消费，支持实体经济

招商银行获得此次金鼎奖，主要凭借今年促活大众消费、支持实体经济的一
系列产品和活动。

评委人员指出，招行信用卡依托掌上生活App，连接了亿万用户的生活、消
费、金融。从额度信贷、消费场景、银行电商、客服保障等方面加大力度,接
入优质生活场景和优质合作商户。

近几年受疫情影响，经济低位运行，同时面临风险管控等多重压力，招行信
用卡再次领跑行业。

不仅推动国内产业消费升级，拉动消费，而且根据用户需求推出多项产品和
服务，助力消费者追求更美好的生活方式。

现已临近“双11”，据了解，招行信用卡近日再次开展了一年一度的“11.1
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1加鸡腿”活动，活动时间持续至11月30日，只要手机支付绑定并使用招行
信用卡，单笔消费满18元，就能享受笔笔返现。

最高可返11111元，让广大用户在双11期间，使用招行信用卡每一笔下单都
能切实获得优惠，为钱包“回血”，同时拉到了消费热潮。

这种营销模型可形成内外共振，建立优惠循环，让用户进行“下一笔交易”
，大促消费还能有效驱动交易回归。

在此之前，招行信用卡每到节日消费旺季，都会推出一系列的惠民营销活动
，如“五一”劳动节、“618”电商大促，包括中秋、国庆等节日，通过发
放各类消费券，切实满足用户需求，提振消费。

在大宗消费方面，招行信用卡加大汽车分期资源投放力度，并首创了线上看
车－选车－试驾的“一站式”服务，配合相关政策，通过优惠促销拉近商户
端与客户端之间的联系。

可以看出，这些营销活动都是直接从衣食住行方面，打通用户与实体商户之
间的供需关系。招行信用卡通过对用户、市场的持续洞察，不断发挥自身优
势，拉动消费复苏经济。

信用卡交易监测，加强管控

招行信用卡在金融服务方面，依托“掌上生活”和“招商银行”两大App，
拉动居民消费、支持实体经济，助力国内经济走好“内循环”之路。

在风险管控方面，加强信用卡管控，开始限制信用卡异常交易。
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10月31日，招商银行信用卡中心发布了关于规范使用信用卡的公告，将加强
防范电信网络新型违法犯罪和信用卡资金用途管控，双管齐下对信用卡进行
风险管理。

公告明确要求，
信用卡不得出租、出借，同时也不能用于信用卡套现，出租人、出借人将会
承担相应的法律责任。

严管信用卡资金流向，除了用于消费领域外，不得用于包括购房、投资、生
产经营等10余个非消费领域。

此外，招商银行信用卡
还不得用于偿还贷款、境外购房，以及虚拟货币的交易资金充值、提现、不
得通过虚假交易手段套现信用卡信贷资金、恶意套利等。

招商银行一直被称为“零售之王”，信用卡流通卡量、流通户数稳步增长。

根据近日招商银行发布的2021年年报数据显示，截至2021年底，招商银行
信用卡流通卡量10241.6万张，首次突破1亿张，流通户数6973.94万户。

掌上生活App的累计用户数1.27亿户，用户活跃度持续领跑同业信用卡类A
pp。

自今年7月央行、银保监会发布信用卡新规以来，各大银行加速信用卡业务
的整改步伐。就在前不久，招行对信用卡的持卡数量上限进行调整，将从20
23年1月1日起，正式对持卡数量超出上限的客户进行卡片清理。

此前，邮储银行、民生银行、中国银行等多家银行，纷纷出手对信用卡资金
流向加强管控，防止被用于套现等异常交易，以及银行对一人多卡的整治持
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续提速。

在规范信用卡使用的同时限制信用卡持有数量，不仅能从源头上禁止信用卡
乱象的发生，还能较少资源的浪费，防止持卡人养成“以卡养卡”的习惯。

招行信用卡利用自身优势，多场景运营、拓展金融服务边界，同时加强风险
管控，能有效平衡风险和收益。

来源：且说金融
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