
智行理财网
用友u8客户案例(用友u8业务处理流程)

平原滤清器有限公司（简称平滤公司）属于汽车配件制造行业，其主要产品是汽 车
用滤清器，是众多汽车企业的供应商，其信息系统应用从订单接收到生产准备、再
到生产入库、成品发货实现订单追溯，信息共享。

企业简介

平原滤清器有限公司起源于 1939
年建立的老军工企业，现隶属于航空工业新航集团。公司已做到模块化、 系统化供
货，产品主要配套内燃机和各类车辆的燃油、润滑、进气、排气四大系统，拥有上
千个品种。与潍柴动力、 上汽集团、东风集团、康明斯、五十铃、宇通等企业建立
了战略合作伙伴关系，产品随整车出口到 46
个国家和地区。国Ⅲ、国Ⅳ高端燃油滤清器研制处于国内领先水平 ,
具有完全自主知识产权的汽车排放净化系统产品。

• 业务员填制订单后，厂内评审订单并进行计划运算，依据库存可用量及预计出入
库信息等自动得出生产计划及采购计划，实现生产计划
与销售计划协同，方便查询追溯销售计划执行状况。 

• 通过采购管理及 VMI 完成采购订货配额生成、扫码到货、报检、检验、拒收、扫
码入库、结算（代管结算）等业务整合。 
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• 供应商协同平台提升企业和供应商信息传递的及时性，保证了供应商供货价格稳
定和及时性，并降低了供应商零件在公司库存，加快了 零件的周转速度。 

• 通过条码开发实现扫码出入库作业处理，实现材料的先进先出管控。 

• 在生产过程中，通过 ECN 工程变更，实现对产品 BOM 的变更可追溯。
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