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21世纪经济报道记者 陈植 上海报道

2022年，家族信托悄然迎来“开门红”。近日，中国信托登记有限责任公司发布最
新数据显示，今年1月份，信托行业新增家族信托规模达到128.99亿元，较上月环
比增长33.54%，创下近一年内的新高。

“部分信托公司将去年底签订的家族信托服务协议，放在今年1月份实施，希望给
今年家族信托业务发展一个好的开端。”一位国内大型信托公司家族信托部门主管
向21世纪经济报道记者指出。这凸显了家族信托作为财富传承的重要工具，正获得
越来越多高净值人士的青睐。

上述部门主管告诉记者，疫情发生以来，高净值人士对财富传承的关注度明显高于
以往，而且，相比遗嘱等传统模式，家族信托在财富传承规划实施方面，更具保障
性与私密性。

1月家族信托迎来“开门红”，也与近年保险金信托井喷存在着密切关联。具体而
言，去年不少高净值人士通过设立保险金信托，既对财富传承有了深刻了解，也发
现光靠保险金信托无法解决所有的财富传承需求，因此转而设立家族信托，将更多
类型资产纳入财富传承范畴，更好地满足自身财富传承规划。

也有信托公司人士坦言，尽管家族信托迎来“开门红”，但家族信托业务要实现快
速发展，还需进一步完善与家族信托相配套的“基础设施”，目前，家族信托业务
仍面临房地产与企业股权等资产难以非交易过户，税收机制有待优化等问题。

记者多方了解到，目前，银保监会等相关部门正在推动起草的《信托公司条例》，
就信托财产登记相关内容进行了规定，未来修改《信托法》时，也会充分考虑中国
特有的经济文化背景和法律传统，以适当方式明确信托财产所有权归属，完善配套
信托财产登记制度同时，提升信托活动税赋征收的科学性和规范性。

“若这些瓶颈得到妥善解决，家族信托或将迅速迈入井喷发展期。”上述国内大型
信托公司家族信托部门主管指出。

家族信托“开门红”在意料中

在多位信托公司业内人士看来，1月家族信托迎来开门红，其实在业界意料之中。

“去年，我们已与多位高净值客户签订了家族信托服务协议，但为了给今年家族信
托业务发展创造良好的开端，公司高层决定在1月份正式发起设立相应家族信托。
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”上述信托公司家族信托部门人士向记者直言。不过，若将1月家族信托新增规模
创近一年新高仅归功于“开门红”效应，有失偏颇。

上述人士透露，今年1月份，他们与多位高净值客户签订了家族信托服务协议，其
中个别高净值客户向家族信托交付的个人资产超过亿元。疫情发生以来，越来越多
高净值客户对财富传承的需求日益旺盛，且他们也注意到家族信托相比遗嘱等传统
模式，在财富传承实施方面更具保障性、私密性。

值得注意的是，家族信托今年迎来开门红，也得益于众多信托公司持续提升家族信
托的服务能力。

一位上海地区信托公司家族信托部门负责人向记者透露，过去2-3年，他一直致力
于推进家族信托服务的专业化、标准化与科技赋能。具体而言，一是通过专业化的
家族信托服务，满足高净值客户日益个性化差异化的财富传承需求；二是通过模块
化订制与标准化服务，快速响应高净值客户在家族信托设立运作与财富传承方面的
众多共同需求；三是通过数字化智能化科技工具，扩大家族信托的服务半径，让更
多高净值客户足不出户就能远程享受家族信托服务。

“这些举措推动我们在1月份完成多项家族信托协议。”他透露。不少高净值客户
通过一段时间的“体验”，觉得家族信托服务能满足自身财富传承需求，因此在今
年初决定签订家族信托协议。此外，科技赋能也让信托公司有机会远程服务高净值
客户，扩大了家族信托业务的获客半径。

21世纪经济报道记者了解到，1月家族信托迎来开门红，也得益于保险金信托的兴
起。

去年以来，保险金信托作为财富传承的一种便捷操作工具，吸引了众多高净值人士
。但他们很快发现，光靠保险金信托并不能完全满足财富管理需求，因为保险金信
托只能将保险兑付金纳入财富传承规划范畴。因此，去年底以来部分高净值人士要
求设立家族信托，将个人证券类资产与现金储蓄纳入，扩充自己用于财富传承的资
产范畴。

“事实上，由于保险金信托与家族信托在财富传承条款设定安排方面具有较高的相
似性，因此很多有保险金信托设立经验的高净值人士能很快了解家族信托的运作机
制与财富传承安排方式，快速决定发起家族信托。”上述信托公司家族信托部门人
士告诉记者。1月与他们签订家族信托协议的高净值客户里，逾40%都曾接触过保
险金信托。

信托财产非交易过户待解
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面对家族信托迎来“开门红”，多位信托公司人士直言他们其实可以“做得更好”
。

“去年底以来，不少高净值人士提出将房地产、家族企业股权纳入家族信托，但根
据现行法律，这类操作挺难完成。”前述信托公司家族信托部门人士指出。这在一
定程度上制约了新增家族信托规模更大幅度的提升。

在实际操作环节，房地产与家族企业股权（还有珍贵艺术品）可以纳入家族信托资
产范畴，但代价是家族信托委托人（高净值人士）需将这些资产以交易方式“卖给
”家族信托，承担相应的税收。

鉴于众多高净值人士向家族信托交付的房地产估值动辄数千万元，家族企业股权估
值可能过亿，很可能将面临高额的税收。

“目前，愿意通过交易方式将房地产、艺术品、家族企业股权纳入家族信托的高净
值人士几乎没有，因为他们需拿出逾20%家族信托资产用于缴税，可能影响到整个
财富传承的安排。”上述信托公司家族信托部门人士直言。

记者了解到，近年信托业内人士一直在呼吁相关部委着手拟定信托财产非交易性过
户制度、信托登记实施制度、信托税收制度，从而解决企业股权、不动产难以纳入
家族信托、税收过高等问题。

“目前，税务机构对信托财产转移征税采取等同交易的做法，但在家族信托业务里
，财产转移并不是以市场交易为目的，因此若将财产转入家族信托适用交易环节征
税标准，可能会增加非现金类信托财产纳入家族信托的操作成本，或许影响家族信
托的发展，对委托人与受益人也未必公允。”一位熟悉家族信托的法律人士向记者
指出。

值得注意的是，目前相关部门已开始着手统筹研究信托财产非交易过户等相关问题
，进一步实现信托的破产隔离功能，以及避免信托财产双重征税，有效推动家族信
托行业发展。

在多位信托公司人士看来，一旦这些瓶颈得到妥善解决，中国家族信托业务将迎来
更大的发展空间。目前信托公司都将家族信托视为业务转型的一个重要突破口，加
大各类资源投入以提升自身家族信托服务能力，争取在这个蓝海市场获取更大市场
发展空间。

更多内容请下载21财经APP
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