
智行理财网
用友u8进销存管理系统(用友u8进销存流程)

云转型，令ERP市场再度激流暗涌。

5月中旬，国内ERP市场老大，用友的上海分公司内部发出"黑渠道代理的江湖通缉
令"，大约250家上海本地中小软件公司和SI被列为通缉范围。按照用友上海分公司
的愿意，希望公布250家黑渠道，铲断这些公司销售用友U8产品机会。如果再用客
户希望购买U8可以直接找用友分公司直销，或者通过授权代理完成。虽然表面看，
厂家在整顿和管理渠道。

但实质上，这是国内ERP厂商用云转型升级改造渠道中的博弈。
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以用友为例，2019年7月停售了传统NC，全部转为云版NC，对于高端渠道而言，
可以平顺交接，但随着最新用友面向成长型企业的Yonsuite平台的推出，U8也将
全云化销售。大批低端软件渠道并不能适应云ERP销售。此外，传统低端ERP销售
，厂商大量压货给渠道商，很多渠道手中还有未卖完的U8软件包，一旦全云化，渠
道库存无法处理，因而出现了用友上海厂商矛盾的激化事件。

据悉，目前该事件已经在安抚中，而用友原定5月底的一场Yonsuite平台发布，也
被无限期延后。厂商矛盾拖累了一些ERP巨头转型的步伐。

2月金蝶推出"伙伴云转型加速计划"，提出：加速提升伙伴核心能力、加速云模式
转型、加速苍穹ISV伙伴发展。金蝶会向独立软件开发商"最大限度"开放云平台的微
服务和API，保证他们基于金蝶的云平台开发应用。用友则推出"SaaS加速器计划"
，鼓励开发者基于用友云平台进行原生开发与深度融合。但毫无疑问，这些针对渠
道的计划都将极大地提高准入门槛儿。而对于浪潮云ERP业务，由于起身高端市场
，具有较强的开发和服务能力，同时在今年的伙伴大会上，基于平台+生态的理念
，坚持被集成，免费开放开发平台，支持伙伴远程交付，与伙伴协同转型。

整体而言，云转型对中国传统ERP营销体系的冲击，表明这终究会是一场不平稳的
产业变局。

数字化不同于信息化，云ERP对厂商提出更高要求

云ERP市场打法会与上一变革阶段，ERP普及过程有天壤之别。2004年之前，国内
ERP市场主要是SAP和一些定制化国产ERP企业占据，用友和金蝶将定制化改为ERP
1、2、3模式，以70%标准、20%行业、10%个性的方式，面向中小企业提供标准
化ERP产品，通过传统软件销售渠道快速销售，实现了"市场普及"。

用友和金蝶市场占有快速超越SAP的原因是发挥了财务软件时期积累下的软件销售
渠道。
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传统ERP发展强调的是信息化替代，但云ERP发展强化的是数字化、智能化发展。
数字化不是将传统管理搬上云就成的，需要对企业商业模式展开重构。华粹堂、掌
上仓CTO王戴明曾发表过《云ERP之死》，讲述了某家公司将传统ERP转为云ERP
后半年，全面停用，改为传统ERP的故事，王戴明提出：数字化应该是信息化的升
级，简单的把软件和流程上"云"，并不是数字化转型。

以健身行业为例，需要的不是将连锁管理系统从自家服务器搬上云，而应该是需要
类似keep这样的数字化转型系统，通过为用户赋能，激励用户，从而传统健身房行
业改造为个性化、智能化、社交化的新业态。

所以数字化企业很复杂。2019年开始，浪潮和IDC进行了一项合作，利用IDC行业
研究能力，对浪潮云ERP为主的企业管理信息化应用实践客户展开研究。IDC的周
震刚和浪潮云ERP负责人王兴山亲自担任项目指导，双方抽调20余位专家组成专项
团队，经历3次大改，15次联合评审，深度访谈中国铁塔、北汽股份、中铁工业、
潍柴动力等多家集团型企业之后，最终完成了《未来企业》白皮书。
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相较用友和金蝶的云服务，浪潮强在可以提供更全方位的云战略布局。用友和金蝶
强在SaaS模式服务，目前用友是市场占有最大的SaaS软件服务商，但SaaS只是将
软件购买转化为"云租用"，软件存放和更新形式上的发生了变化，而功能上没有本
质创新。浪潮云ERP基于浪潮IaaS、PaaS、SaaS全维度的云服务，对于未来企业，
要和最终用户建立社交共同机制，它需要通过PaaS公有云构建自己的用户对接窗口
；可以通过SaaS方式的云ERP管理完成体系内部管理工作；而这些全部要建立在可
靠的IaaS基础云服务之上。

在PaaS、IaaS公有云方面，用友和金蝶，显然没有浪潮的整体实力。一体化云服务
能力，让浪潮占据了绝对优势。

纵观全球ERP市场，云ERP被SAP和Oracle掌握前两强地位。全球知名的ERP咨询调
研公司Panorama Consulting指出：SAP强在高端市场下打造的产品能力，而Orac
le强在开发和收购的全产品线提供的一体化灵活功能。而这两强取胜的优势，在中
国，浪潮是兼而有之的。
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