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消费复苏已经成为2023年实体经济发展最大的确定性。
调研显示超8成小微经营者表示对今年生意有信心，随着复工复产的加快，2月份服务业商务活动指数达到56.3%，比去年12月上升16.9个百分点。春江水暖，线下餐饮连锁是最先感知到的。

做生意，现金流是生命。数字供应链金融成为餐饮、商超品牌抓住复苏机会的新利器。
3月29日，2023数字供应链金融大会在杭州举行，餐饮O2O在峰会上获悉，超过1000家品牌已接入网商银行“大雁系统”，在餐饮行业，张亮麻辣烫、天福等头部品牌均已接入，并且对数字供应链金融的运用程度进一步加深。

连锁加盟品牌是如何通过数字供应链金融“带飞”自身增长的，这还要从餐饮行业当下的痛点说起。

数字供应链金融

餐饮加盟品牌的增长助推器
相比自己开店，开设加盟店对于大部分创业者来说，是更低风险的选择。

《中国餐饮经营研报2022》数据显示，中国餐饮连锁化率逐年提高，2021年达到18%。

在这一大趋势下，越来越多加盟品牌着力拓展门店，降本增效，提升规模效应。

：“拓店难”、“管店难”！

所谓拓店难，站在加盟商的立场上，一方面餐饮业需要大量流动资金去支付租金、人工以及新店投入，亟待便捷、灵活的信贷支持；另一方面它们作为小微企业，抗风险能力较弱，很难达到银行要求，银行更倾向于服务经营状况良好的大型企业。
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另外从品牌商的角度出发，当规模发展到一定程度以后，对于财务管理服务有进一步诉求与期待。
多渠道的收款对账、采购系统订单和打款的链路不一致，包括品牌向门店收取一些加盟管理费的时候，可能有的时候会收不上来，还要安排专门的财务跟进，这些都会导致财务管理的效率越来越低，人工成本也越来越高，还容易出错。

数字供应链金融是这两大痛点的有效「解题方法」。因为在这个数字化时代，餐饮加盟品牌的竞争集中在拓店速度、管理效率，也就是供应链金融的竞争上。

据网商银行场景金融总经理柴瑞博介绍，所谓数字供应链金融，就是关注小微企业成长中的金融需求变化，树立中长期眼光，探索对优质成长型小微企业提供差异化、定制化的全生命周期的金融服务，助力小微企业渡过难关并与客户一起成长。

例如，90后黄高松是悸动烧仙草的加盟商，2015年回到故乡昆山创业，开出了第一家奶茶店。开奶茶店并不难，但每家奶茶店都有客群半径，想从一家奶茶店赚到更多的钱，就会遇到瓶颈。要想多赚钱，就要开多家店才行，资金就变得很重要。
黄高松创业初就用网商银行周转，“第一次用额度只有两三万，现在有了加盟贷，额度提升到了90多万。开一家店的投入大概是20万，这笔钱绰绰有余。”
黄高松说，“用于临时周转很方便，钱秒到账，去线下银行网点不止跑一趟。在手机上用网商银行两三秒钟钱就到了，服务我们小微企业的效率太高了。”靠着网商银行的资金支持，黄高松6年开出了10家门店。

从上述「无忧加盟计划」中的五位一体、两大节点的作战模式，可以窥见，网商银行充分发挥数字供应链金融服务的先发优势，从资金端“输血”和管理端“造血”两方面发力，力保餐饮加盟品牌稳定资金周转、提高经营效率，全方位为餐饮行业纾困，起到了传统供应链金融模式不能为中下游小微餐企承担的毛细血管作用。
据了解，目前已有超400家连锁品牌加入无忧加盟计划，合作品牌在财务管理上也都实现了对账和分账的全线上自动化，实现了财务人员的0人工干预。

-END-
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