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这是抓机遇的关键时刻

嗅觉敏锐的企业家，擅长于在每个关键时期抓住企业发展的重大机遇。

“把恢复和扩大消费摆在优先位置”、“有效带动全社会投资”、“加快新能源、
人工智能、生物制造、绿色低碳、量子计算等前沿技术研发和应用推广”、“大力
发展数字经济”……在徐冠巨的笔记本上，密密麻麻列了不少重要信息，“措施操
作性强，非常接地气，对企业的发展具有非常清晰的指导意义。”

在浙江传化合成材料有限公司生产车间，用于新能源汽车的稀土顺丁橡胶产品不断
下线。最近，随着扩产的5万吨项目投产，传化已形成年产15万吨生产能力。徐冠
巨告诉记者，这批产品将会出口至越南、泰国、韩国、马来西亚、波兰、澳大利亚
、印度、南非等多个国家。

省委经济工作会议提出“大力拓市场抢订单引外资”，当前传化也在加紧进行年度
合约签订。“我们计划通过新产品研发、模式创新实现客户结构调整，以满足高端
客户全球供应链保障，加大国际市场开拓。”

政策风向明确后，曹舟南近期一直在关注市场信号。他发现现阶段房地产行业的主

                                    1 / 2



智行理财网
传化能源 浙江传化能源有限公司(浙江传化集团有限公司电话)

要问题是市场动能不足、信心不足。“不过结合蓝绿双城在全国主要城市的销售数
据情况，当前房地产市场已有逐步企稳的迹象。”他分析，2024年实现正常化并且
转入新发展模式。市场规模不会再回到原来18万亿，而是恢复到10万亿左右，并且
会在这个规模上停留几年。对于中国庞大的人口基数和市场基数来说，也是一个支
柱产业。”

疫情防控政策变化和扩大消费的双重信号下，陈妙林和管理层早已开始谋划应对措
施。“短期内，消费者还是会对疫情存在恐慌心理，至少要做好半年内过冬的准备
。”陈妙林表示，等第一波疫情感染高峰期过去，消费者的恐慌心理逐渐消退后，
旅游市场将会迎来快速恢复。届时，消费者的消费心理和消费习惯会有所转变，企
业需要适时洞察做好准备。
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