
智行理财网
招商银行信用卡转账到银行卡(招商银行信用卡转账到银行卡怎么转)

继“花式揽储”这两年逐步淡出市场后，已经好久没有看到银行们齐刷刷为争夺哪
一项资产而卖力吆喝的身影了。

近日，酝酿许久的个人养老金制度正式在36城落地，首批23家银行闻枪起跑。朋友
圈硝烟弥漫，充斥着银行个金部人士、分支行客户经理“开户送现金红包”、“开
户送福利”、“开户送积分”等各种激情营销。

券商中国记者开通了养老金账户并转入了资金，目前仅有养老目标基金Y份额和养
老保险产品，待后续更多养老金产品上架再进行择品投资。从技术体验层面，整个
开户流程流畅顺滑。

值得注意的是，个人养老金账户开立过程中，有两处可圈可点：一是支持他行客户
联动开户，这表明了首批账户行揽客渠道的开放性，也侧面说明个人养老金账户之
争的激烈程度；二是已有银行实现零钱理财在无需赎回的前提下，直接转入个人养
老金账户。这说明了相关账户行开展养老业务正从内部打破“竖井”。

对于商业银行来说，争夺个人养老金账户只是第一步。更远的一步是踩准养老金融
正式开启的历史红利，包揽居民备老账户。

许久未见的盛大“营销战”，争夺他行客户

江湖好久没这么热闹了。曾经银行热衷的花式揽储，这两年随着存款利率下调和居
民储蓄意愿回升，气势弱了不少。而这两天，银行个金部的员工、分支行的客户经
理，都在铆足着劲吆喝个人养老金账户，较此前的“花式揽储”更为卖力。

个人养老金账户一人一户，占据它，就是占据了长期资金的先决制高点。

“最近开户挺多的，因为流程比较简单，而且现在也不用存钱进去，等后续有需要
了再存进去。”一家股份行理财经理说。

在前端服务上，从商业银行微信公众号、小程序、手机APP等全线上渠道，以及网
点服务，均进行了个人养老金融的宣传，内容从个人养老金的知识普及，到账户开
立、缴存等诸多服务等介绍一一铺陈。

各家银行纷纷开启了各类营销活动。其中，开立个人养老金资金账户最吸引客户的
奖励是抽取红包。

例如，邮储银行表示，首开个人养老金资金账户参加抽奖可以抽取500元红包，还
有机会抽取手机。招商银行表示，开通个人养老金资金账户后，最高可抽取288元
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红包；开户后缴存额达10元可再领10元红包；非试点城市客户预约个人养老金账户
也可抽奖，最高66元。兴业银行表示，首开个人养老金资金账户可随机获得18.8元
～288元的现金红包。

此外，一些银行还有一些抽取话费、微信立减金、积分等多项权益的推出。

例如，广发银行表示，在活动期间开立个人养老金资金账户并缴存1000元～12000
元不等，即可领取200元广发“精彩荟”会员福利金。客户可在“微信立减金”、
“生活福利券”、“信用卡还款券”、“广发商城券”等权益中四选一使用。

浙商银行表示，首开个人养老金资金账户可以抽奖最低14888个积分，最高5万个
积分。开户后，养老金账户余额达到一定标准，可以再获得最高10万个升级积分。

值得一提的是，很多银行推出的活动不仅只针对行内客户，还通过“邀请好友、送
福利”的营销方式，通过私域引流，进行裂变拓客。以兴业银行为例，当大多数银
行的养老金资金账户预约服务仅针对存量客户时，兴业银行已经在微信小程序中开
辟了预约服务，拓展行外客户。

“没有我行银行卡也可以登录，微信上扫一扫就可以联动开户。”一位理财经理在
朋友圈中展示了很多这样的二维码图，即使不是这家银行的客户，仍然可以使用这
家银行的“云网点”办理。

例如，交通银行表示，推荐首次开立交行养老金账户的好友人数达到（1人、3人、
5人、7人、10人），可获得相应支付贴金券礼包奖励，每名推荐人可获得奖励上限
为280元。被推荐人首次开立个人养老金资金账户，可获得支付贴金券礼包58元。

兴业银行的玩法是，成功推荐1人、6人、20人、40人，推荐人分别有20元、100
元、300元、800元四档奖励。而被推荐人完成养老金账户开立，可抽奖20元-300
元不同金额的话费奖励。推荐人与被推荐人身份可为同一人，最高可获1100元。

上述活动均有时间或名额限制，以各行发布为准

凸显财富管理内功，锚定备老账户

个人养老金账户之争，开户“福利”和便利度只是表象，背后搭载着其技术能力和
销售渠道的能力。

以招行为例，就券商中国记者体验来说，从该行活期账户里的零钱管理产品“朝朝
宝”，可直接转账至个人养老金账户，不需要将“朝朝宝”赎回。而实现顺滑体验
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的前置要求，是要招银理财、总行财富管理条线、总行技术部门紧密联动并且打破
部门“竖井”，从最大化满足客户需求的角度出发。

从这个案例，可以窥见个人养老业务在银行的战略位置。

当前，居民养老保障意识今年被引导至空前高度，个人养老金账户制出炉、配套指
引渐次落地，各类资管机构在历史性的政策红利下围绕长期资金进行有益探索。

客户选择哪一家银行开户、转账、投资什么产品，其实背后是对这家银行综合服务
能力的认可。

账户开立与系统对接、产品储备与甄选、平台与场景建设……关于养老金融的备战
，其实早已在各类机构中有序展开，因为不管是基于价值投资还是财富管理角度，
养老金融对市场意味着巨大增量。

以个人养老金账户为例，据公开数据，截至2021年末我国就业人数为7.46亿人，而
其中达到个税起点（5000元）的有6500万人。保守做一个纯数学测算，只要这部
分人中有三成人参与个人养老金账户（每户上限1.2万元），那么每年通过个人养老
金账户进入到税优养老产品的资金就有超过2300亿元的想象空间。

养老金融进程里，银行们其实扮演着三个角色——养老储蓄存款产品的提供方；养
老理财、商业养老保险以及养老基金的代销方；个人养老金资金账户的开立和管理
方。这也考验着银行的财富管理内功。

财富管理内功是一家银行对客户需求的深刻洞察，并能基于此构筑完善的触客场景
和产品分销渠道，并且能在资产端和运营端做到极致的风险管理。开户后，投资者
如何选品，就考验着一家银行包括用户教育、风险管控在内的财富管理内功。

面对琳琅满足的养老理财产品、基金和保险产品，如何选择是一个很大的话题。个
人养老金制度的目的毕竟是为了帮助个人资产增值保值，但在自负收益的大前提下
，选择适合自己的产品，机构、个人应该作出哪些方面的努力？

对此，邮储银行研究员娄飞鹏认为，目前个人养老金产品包括储蓄、理财、保险、
基金产品，后续还会有更多的产品推出，不同类型产品的特点不同。“对个人投资
者而言，需要根据自己的收入水平、对老年生活的预期、风险偏好选择投资产品。
”

娄飞鹏表示，投资者同时也要考虑自己的年龄因素，调整投资结构，如年轻时可以
更多配置权益类产品，临近退休年龄时逐步增加固定收益类产品配置。再者，个人
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养老金产品相对更稳健，但也不是完全没有风险，需要关注产品风险和个人风险偏
好。最重要的是，个人养老金是长期投资，投资者一定要做长期投资追求长期收益
的准备。
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