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在这疫情特殊时期，德州农商银行始终坚持“三个面向”的市场定位，以产业链为
抓手，创新信贷产品，强化线上办贷，优化金融服务，促进产业链条不断延伸。截
至3月末，该行涉农贷款余额达52.62亿元，占各项贷款的55.67%。

“鲁担惠农贷”纾困“送春风”

“咱德州农商银行这款产品真是太好了，贷款利息低，政府还给50%的贴息！”这
位五十岁的老大哥滕俊波给予我们高度的肯定，他是德州市祥瑞牧业有限公司的企
业主，从事生猪养殖行业，受疫情影响，下游客户需求量下降，资金一下子就紧张
了，上千头生猪每天的饲料供应实在愁坏了他。

德州农商银行黄河涯支行行长刘玉强得知这一情况，立即开通“绿色通道”，第一
时间与客户经理开展现场调查，了解到这次疫情对客户的影响以及客户复工复产的
紧急需求后，他将这笔贷款的发放记在了待办工作的第一项，并为客户量身裁衣推
介了“鲁担惠农贷”这一政府贴息类信贷产品，目前该笔200万贷款资金正在快马
加鞭地投入到滕大哥生猪养殖的复产中。

德州农商银行始终坚守服务“三农”和实体经济发展经营宗旨，承担起深化“三农
”金融服务的重任，助推乡村振兴战略的实施，用看得见的优质服务回馈社会。

“助养贷”托起“养殖梦”

“感谢咱农商行，在贷款利率上给我这么优惠的政策支持！”付金军，是黄河涯镇
后仓村里的养鸡大户，也是德州农商银行的老客户，提起这次疫情，他就会把“疫
情无情人有情”挂在嘴边，“疫情来的太突然，养殖利润下降、资金回笼速度放慢
，真是急的团团转，多亏了咱农商行的资金支持和帮助，让我看到了希望！”

疫情期间，德州农商银行为及时掌握贷款客户受疫情影响情况，进村宣传营销，积
极与存量贷款客户进行对接，及时提供信贷资金支持，客户经理在走访中了解到疫
情给付大哥带来的损失和困难，并考虑到产业链上下游供应商的需求，客户经理通
过开展贷前调查、上门服务、量身定制信贷产品、限时办结……2天内便为其办理了
信贷支持，并提供包括信贷资金、支付结算、智e购电商平台等“一揽子”金融服
务。

德州农商银行优先保障农村、农业、农民的信贷资金需求,把扶持广大养殖户生产、
增收作为信贷支农的重要任务，不断创新信贷产品，拓宽贷款增长渠道，相继推出
“助养贷”“鲁担惠农贷”“农户生产经营贷款”“双保惠农贷”等特色信贷产品
，客户经理发挥“挎包”精神，奔赴田间地头，进村入户，对养殖户详细走访，建
立农户信用档案，将信贷资金和普惠金融送到乡村、送到农户手中，助力畜牧养殖
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业发展消除后顾之忧。

“信e贷”饱含“农商情”

“年前我把手头的钱都投到了养殖上，本想着再挣挣钱进一步扩大养殖规模，没想
到这次疫情这么突然”。说到这里，这个三十出头的小伙子张伟难以遮掩脸上的沉
重。紧接着，他又舒了一口气说：“德州农商银行得知了我的情况，第一时间就来
到养殖场考察，最终给我提供给了一款手续简单、放款快捷的信e贷，当天我就贷
出来5万块钱，下一步我还要继续扩大养殖规模，需要资金我还找咱农商行。”

张伟是山东省德州市常王庄村的一名村民，从事肉鹅养殖，他和妻子是典型的80后
创业一族，一家人勤劳踏实、相互扶持，养殖规模也从最初的几百只扩大到三千余
只，受疫情影响急需贷款资金周转，德州农商银行客户经理经过调查、分析后，为
客户办理了便捷的“信e贷”信贷产品，解了客户燃眉之急，也得到了客户的充分
信任。

德州农商银行善用巧劲，持续加强农业特色龙头企业的培植、支持，以全产业链发
展为方向，加大对龙头企业、现代农业、农民合作社、家庭农场、专业种养大户等
新型农业经营主体的支持力度，做大做强特色产业、优势产业，起到“支持一企、
带动一村”“支持一社、带动一片”的作用，有利地促进了当地农业产业化建设。

（孙海敏 赵伟）
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