
智行理财网
供应链保理融资(供应链保理融资不能是普惠企业吗)

《2020-2021年全国供应链优秀企业及杰出个人白皮书》（第二部）优秀案例系列
：德益世 - 国际商业保理与跨境供应链融资

一、企业简介
德益世国际保理成立于2000年，总部设在德国，目前在全球14个国家和地区设立
了超过20个分支机构，在国际贸易融资领域处于领先地位。

由律师Ansgar Hütten领导的德益世汇集着世界各地的专业人士。深谙国际贸易和
现金流管理的每个细节，能够真正帮助企业维持和发展业务。客户遍布全球，无论
是在发达国家还是在新兴市场，从事国际贸易的企业都可以利用我们的资金支持，
来盘活现金流，获得发展的新动力。

德益世从服装和纺织业开始，为出口到欧洲的土耳其纺织品贸易商们提供融资。今
天，我们在四大洲拥有20多个分支机构，客户遍布30多个国家，服务涵盖了多个行
业。经过几年的耕耘，德益世的服务领域已从传统的纺织服装业扩展到工业制造、
食品饮料、电子、汽车、化工和消费品等多个行业，有效地解决了中小型进出口企
业流动资金短缺的问题。

德益世于2013年正式进入中国，在上海设立办事处，致力于为中国的中小型进出口
企业提供无追索权出口保理和跨境供应链融资，解决企业运营资金问题。

目前，德益世中国已与多家国内外大型信用保险公司展开合作，能够为国内进出口
企业提供更加多样化的信保额度选择，更好地满足企业的需求。

二、产品体系详细介绍
1. 无追索权出口保理
德益世专门为全球从事跨境贸易的企业提供融资，产品适用于赊销（O/A）、跟单
托收、和信用证（L/C）等多种贸易结算方式。

德益世通过买断企业的应收账款来解决企业资金短缺问题，贴现比例高达95％。在
发票到期后，德益世向买方收取货款，然后将余额返还给企业。为了最大限度的为
企业消除贸易风险，德益世提供的是无追索权保理，有效地为企业提供信用保护。

业务模式：
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l 如果企业通过单证结算，德益世将为企业贴现并代企业处理银行收款的手续

信用证结算下的出口保理

l 进口融资：结合应收账款贴现，德益世可以通过信用证或单证结算条款帮助企业
从供应商处进口/购买其他预售产品。这种方式非常适合高增长或季节性业务。

l 库存融资：对于一些市场和价格波动大的商品，企业往往会选在将商品储存在有
信誉的第三方仓库中。针对这样的企业，德益世可以根据常备库存安排融资。这种
库存融资通常按照放款比例和融资期限进行安排，并且必须包括健全的备用清算计
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划。

l 供应商融资：对于财务稳健且年收入超过5亿美元的公司，德益世可以为其设计供
应商融资方案（也称为“反向保理”或“应付账款融资”）。这类方案通常以“表
外”方式处理，真正实现“双赢”——为客户的供应商提供更高的流动性，降低利
息成本，同时让客户获得更长的账期。

优势：
对买方：
l 只需集中向一个账户付款，便能支付多个不同供应商的账单，节省大量文书工作
l 根据企业的信用情况和财务实力为其外国供应商提供资金
l 利用企业的表外信用度，供应商可以低成本提前收到货款
l 获得更好的结算条件，延长付款周期
l 可在更大范围内选择供应商：与小型供应商合作，直接与他们签订合同，减少中
间环节
l 通过德益世的全球网络，公司可以接触到全球性价比最高的市场
对供应商：
l 获得额外的现金流，以保证按时交货，甚至增加产量
l 减少资产负债表上的应收账款，改善财务表现
l 获得快速资金回流和高比例预付的货款

三、具体案例实施过程
1.
广东一家激光设备公司：
产品销往德国、英国、意大利和波兰等地，客户要求赊销，账期长达120天，年销
售额达千万。

尽管公司盈利能力较强，处于快速发展阶段，但研发和转型投资占用了大量的现金
流，使得公司无法承接赊销订单，极大地制约了公司的发展。

德益世定制了出口保理融资方案，针对其出口欧洲长达120天的赊销订单提供了35
万欧元的可循环额度，确保其在为海外客人提供账期的同时不影响自身的现金流。
有了德益世的融资，该公司可以承接更多优质订单，促进销售额的快速增长，并有
效地缓解了资金压力。

2.
江苏一家电缆贸易公司
：产品销往欧美国家和澳洲，客户要求赊销，账期长达90天，年出口额超2000万
美元。
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随着全球疫情形势越发严峻，海外工厂停工，订单转移至中国国内，该公司获得大
量订单。然而，订单金额巨大、账期长，该公司需要大量垫资，而由于缺乏固定资
产，该公司难以获得银行贷款。巨大资金压力之下，工厂甚至面临停产。

德益世对其出口订单提供175万美元的可循环额度，公司解决了账期长、资金压力
大的问题，得以承接更多优质订单，这促进了销售额的快速增长。不仅如此，德益
世融资流程短、操作灵活，无需固定资产抵押，还能提供保险，为客户免除后顾之
忧，可谓一举多得。

3.
山东一家房车设备生产及出口商
：产品销往欧洲、北美和澳洲，客户要求赊销，账期达60天，年出口额3500万美
元。

即便受到疫情冲击，该上市公司财务状况维持良好，盈利处于正常水平。然而，随
着海外买方需求增加，公司原有融资难以满足需求，资金压力巨大。

德益世以高于平均水平的授信额度，提供150万美金的循环额度。企业不仅可以放
心接受大额订单，还能更专注产品的研发和销售，赢得更多大客户的信赖。德益世
将公司的应收账款快速转化为现金，降低贸易信用风险，提升财务表现，并提升其
在证券市场的声誉。

四、绩效分析（需包含经营数据、经营成绩、经营亮点等）
1. 经营成绩
德益世自2013年正式进入中国以来，持续开发并提供更符合中国客户需求的融资解
决方案，助力企业的国际贸易发展。随着为客户定制化服务的升级，德益世越发获
得市场认可。

全球网络和国际实力向来是德益世的强项，深耕国际贸易融资20年，我们与不同行
业的制造商、贸易商、批发商和分销商都有合作。德益世与全球客户保持了稳固的
关系网络，客户可以通过德益世的网络与国际买家和供应商联系。

2. 经营亮点
近年来，德益世还推出针对大宗商品的出口保理产品，有效解决大宗商品贸易订单
规模较大、商品价格波动等痛点，能针对大宗商品生产商和贸易商特定需求，提供
定制的贸易融资方案，帮助企业加速现金流转，改善收款，并控制坏账风险。通过
该业务，德益世帮助公司在不中断现金流的前提下为买方提供更长的账期，从而增
加销售额。
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五、合作意向及未来发展
1. 对外合作需求
德益世正积极拓展国际保理渠道代理资源。除了个人代理外,德益世也与同业机构在
不同的国际领域合作。

即使在处理复杂的国际业务时，德益世能也够提供市场上最具竞争力的出口或进口
融资产品。最重要的是，德益世不需要资产抵押，即可为全球进出口企业提供融资
。德益世提供具有竞争力的价格、快速的放款和一流的客户服务。

2. 未来规划
德益世将继续为中小企业提供持续不断的资金支持，在保持服务品质的同时，针对
国内进出口企业的特殊需求，提供根据针对性的产品和服务。
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