
智行理财网
保理融资需要哪些资料(保理融资怎么记账)

一、法人、实控人、企业高管

 1.访谈内容侧重点：

(1)与高层尽调进行访谈，判断其性格特点与行为习惯，得出将来履约态度的最直观
的判断

(2)与高层尽调进行访谈，听取其对企业现状、未来发展的描述，判断企业是否可持
续发展

(3)与高层尽调进行访谈，判断企业经营风险

(4)与高层尽调进行访谈，询问其是否知晓并同意此次融资业务

2. 问题提纲：

(1)老板的创业史：怎么进入这个行业的？/为什么创办这个企业？/基于什么样的机
缘创业的？

(2)公司经营管理团队介绍，经营管理团队是否有足够的经验？

(3)公司业务现状、公司主营业务分布以及收入规模、产品市场占有情况等。

(4)行业大体情况介绍：行业所处阶段？（新兴、成熟、衰退）、行业是否受以经济
周期影响？行业的整体盈利情况？与企业盈利状况比较，自我评价企业的情况。行
业内头部企业规模及市场占有率状况，是否为龙头企业？行业产能是否过剩？行业
经营资质是否需有关部门审批？行业受法律政策限制或影响有多大？

(5)行业内主要竞争对手、竞争优劣势有哪些？了解行业竞争对手，特别是行业龙头
是谁，有助于上网搜索行业分析。在行业中，企业的竞争优势在哪里（分析老板的
经营思路）。与行业优势企业的差距（判断行业地位，和未来发展前景）。产品和
原料价格走势（判断行业竞争情况）。产品的替代性（行业的外部竞争）。

(6)公司未来发展规划：现在的主业如何发展，现金牛如何做大。未来新的业务增长
点如何考虑？目前有哪些新业务布局和投资，前景如何？

(7)现在关联企业的情况
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(8)对本次融资是否知情、是否同意、将来是否在保理融资合同上签字盖章

二、企业的股权结构、治理和关联公司

1.
访谈对象：
根据企业情况，可由企业法人/实控人、总经理或分管投融资的高管、董办负责人、
财务负责人面谈，具体的访谈人员可由企业确定。

2. 问题提纲：

(1)企业性质是什么？（民营、国有、股份、合资、独资、合伙、个体）

(2)股权结构是什么？谁控股？企业实际控制人是谁？

(3)股东以什么方式投资？是否到位？是否抽逃？

(4)是否有董事会？是否有独立董事？董事会是否在行使职权？董事会对管理层是否
有足够的制约？

(5)企业的母公司、子公司、兄弟公司及其他关联企业有多少？股东的关联企业有多
少？关联企业在社会的信誉如何？请提供关联企业清单。

(6)企业的关联企业与企业采购合同和购销合同的价格、数量、结算是否真实？是否
符合市场行情？

三、企业管理与经营

1.
访谈对象：
根据企业情况，可由企业法人/实控人、总经理或分管投融资的高管、HR、财务负
责人面谈，具体的访谈人员可由企业确定。

2. 问题提纲：

(1)企业的组织构架是什么？具体有多少人，设置什么部门，各部门的职责是什么？

(2)自我评价企业管理是否规范？企业的激励机制和用人机制是什么？企业文化是什
么？
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(3)近三年经营班子的目标是什么？是否完成？

四、本次融资在企业内部的决策程序

1.
访谈对象：
根据企业情况，可能由法人/实控人、总经理或分管投融资的高管接受访谈。

2. 问题提纲：

(1)公司章程中对融资的决策程序是什么？

(2)本次融资是否由董事会、股东会进行决议？

(3)相关融资是否需要公告或通知上级集团？

五、财务负责人/分管投融资高管

1. 访谈内容侧重点：

(1)与财务访谈，听取其对公司财务状况、经营情况的描述

(2)与财务访谈，就财务报表、经营指标、债务、资金筹措等情况的描述

(3)与财务访谈，就本次项目所涉及的基础贸易合同情况进行了解

2. 必问问题的问题提纲。

企业的财务人员一般对公司的掌握的较为广泛和深入，所以，本部分的问题提纲涉
及到企业的方方面面。

(1)贵公司的合同是哪个部门签订、哪个部门保管的？请出示合同原件。

(2)与本次保理融资相关的基础贸易合同历史交易情况。

(3)本次保理融资相关的基础贸易合同所涉及的上游采购具体是哪个部门负责，可否
进行访谈？可否提供与采购商之间的结算凭证、银行流水？并请介绍一下这部分的
做账情况。
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(4)本次保理融资相关的基础贸易合同所涉及的生产、仓储、物流是哪些部门负责的
，可否进行访谈？可否提供相关生产工单、出入库单、物流单据和结算单据。

(5)本次保理融资相关的基础贸易合同所涉及的面向客户进行履行/交付是哪个部门
负责，可否进行访谈？可否提供合同履行/交付单据，比如，交付单、客户验收单、
阶段验收单、监理报告、竣工验收单等。

(6)本次保理融资相关的基础贸易合同所涉及的买方，其付款周期、付款流程、付款
特点、如何结算（付款条件、买卖双方之间的手续办理）、买方是否按预算付款？

(7)本次保理融资相关的基础贸易合同所涉及的买方的财务对接人是谁，联系方式，
我们能否与对方面对面交流？

(8)本次做保理融资的应收账款预计什么时候会回款、如何保障按期回款。

哪个部门负责催回款，他对本此融资所涉及的应收回款的看法是什么？

(9)本次保理融资相关的基础贸易合同所涉及的截止到现在的结算情况（累计付款额
），其相关凭证是什么？

(10)本次保理融资相关的基础贸易合同所涉及的发票情况。

(11)本次保理融资相关的基础贸易合同所涉及的银行流水记录、回款凭证、对账单
都有哪些？

(12)是否有项目清单、合同台账？请提供明细。

(13)截止目前，应收规模有多大，请给出应收明细。一年以上账龄的应收账款有多
少？应收账款坏账有多少？是否按财务制度规定计提准备？

(14)贵单位这些应收的入账情况？

(15)本次保理融资相关的买方对贵公司的应收，他们的应付，是否承认，是否已经
入账，我们如何得知并进行验证了？可以确权吗？

(16)本次进行保理融资的借款用途是什么？

(17)还款来源是什么，如何保障还款？
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(18)本次融资的融资周期是多长？

(19)可接受的资金成本是多少？

(20)如何合理进行资金安排与筹措，确保资金链不会断裂？

(21)目前是否有重大投资、重大项目在进行中，资金投入情况如何？

是否会出现资金紧张或资金链断裂的情况？

(22)您自己认为资金最紧张的是什么时候，现在是处于什么状态？

(23)可提供担保、措施是什么。

(24)目前还和哪些保理公司有合作？本次保理融资所涉及的应收是否在中登网上登
记过？

(25)目前外债情况，请给出明细，是否存在集中还债的情况？

实控人是否在外借款，由公司做担保？

有无未入征信报告的借贷情况？

(26)如有向银行借款，是否有抽贷的可能？如有，怎么办？

(27)目前对外担保情况，请给出明细。

(28)企业可用于抵质押的资产有哪些？请给出明细。

(29)目前涉诉情况、行政处罚、被执行、失信的情况是什么，如不能回答，哪个部
门具体负责，可否面谈？

(30)企业近三年的销售收入是多少？是增长、下降还是波动？原因是什么？

(31)企业主营业务是什么，各产品分类和销售占比是什么？

(32)企业近三年的利润总额和销售利润率是多少？是增长、下降还是波动？原因是
什么？
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(33)企业近三年的资产、负债、所有者权益是多少？资产负负债率是否符合行业特
征？

(34)企业近三年的经营性现金净流量是多少？现金净流量与利润总额之间的差额是
多少？现金净流量小于利润总额的原因是什么？

(35)企业流动资产和流动负债是多少？流动负债与流动资产的差额是多少？流动负
债过高是否有短贷长用的现象？

(36)目前在哪些银行开户，请给出明细。

(37)企业征信信用情况如何？有无逾期、违约记录，是什么原因，现在情况是什么
？

(38)是否存在拖欠工资的情况？

(39)是否有拖欠税款的情况？

(40)自我评价企业的发展、经营与未来的状况。

3. 以下问题提纲，根据企业情况和行业特点进行裁剪

(1)货币资金中保证金存款和已冻结的定期存单存款有多少？货币资金与抽查的现金
日记账、银行日记账、银行对账单是否相符？

(2)应收账款客户是否集中、单一？单一客户是否可能违约或取消合作？

(3)应收账款周转速度是否符合同业标准？

(4)应收账款增长额是多少？应收账款增长额与销售收入增长额之间的关系？

与利润总额之间的关系？

(5)存货明细是什么？存货结构是什么？一年以上产成品、半成品有多少？

(6)原材料的采购成本与市场价格之间的差额是多少？是否计提存货跌价损失？

(7)存货周转速度是否符合同业标准？

                                   6 / 11



智行理财网
保理融资需要哪些资料(保理融资怎么记账)

(8)存货增长额是多少？存货增长额与销售收入增长额之间的关系？与固定资产增长
额之间的关系？与利润总额之间的关系？

(9)存货的结转方法是什么？对当期成本和利润的影响是什么？

(10)存货存放在场内还是场外？存货是否已在他行或第三人质押？

(11)预付账款明细？采购价格与市场价格比较？是否符合采购合同约定？

(12)其他应收款明细是什么？在同业中占比是否过高？有无与实收资本金额相近的
大额其他应收账款？有无注册资本抽逃现象？有无大额资产转移现象？

(13)固定资产明细是什么？产权是否明晰？

(14)固定资产入账依据是什么？固定资产账面价值与实际购买价值是否相符？固定
资产评估入账的依据是否充分？评估价值是否过高？

(15)固定资产是否已在他行或第三人抵押？

(16)固定资产折旧方法是否符合财务制度规定？对当期的利润影响是什么？

(17)设备是否为专业设备？是否已被淘汰？变现能力如何？

(18)在建工程的总投资多少？已投资多少？竣工验收还需投资多少？

(19)在建工程投入使用对未来销售收入、利润、融资需求的影响？

(20)在建工程是否已抵押？

(21)土地性质是什么？是否已缴纳全额土地出让金？是否先征后返？

地方是否有禁止转让或补交土地出让金后转让的要求？土地是否已抵押？

(22)固定资产是否已出租？出租合同的期限和付款方式是什么？

出租价格是否合理？承租人是否同意租赁人违约时解除租赁合同或将租金缴纳给银
行？

(23)短期借款、长期借款、应付票据明细？各银行授信金额多少？授信余额多少？
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到期日？利率水平？是否逾期？担保方式？

(24)是否有短贷长用现象？

(25)应付账款明细？应付账款期限是多少？一年以上应付账款有多少？是否已违约
？是否有纠纷？

(26)应付账款增长额是多少？是否高于往年增长额？是否高于平时增长额？是否有
调整经营性现金净流量的嫌疑？

(27)预收账款明细？预收账款金额与合同约定生产进度是否相符？是否已开出预收
账款保函？

(28)企业营业税缴纳多少？企业进项增值税多少？销项增值税多少？

是否与税单相符？与报表销售收入是否匹配？

(29)企业是否享受各种税费减免政策？是否享受各种补贴？

(30)企业实收资本多少？注资方式是什么？是否抽逃？

(31)企业资本公积计账是否合理？固定资产评估增值是否符合市场价格？

(32)企业经营性现金流入量占销售收入比是多少？

(33)销售成本占比是否异常？是否存在少结转成本增加利润现象？

(34)投资收益率是否符合同业水平？投资收益中获得现金的比率是否正常？长期投
资是否存在不良资产？

六、基础贸易合同、应收真实性访谈

1. 访谈对象：财务、销售、采购、生产、存储、交付部门负责人

2. 财务访谈问题提纲：

依据“财务负责人/分管投融资高管”问题提纲中有关合同、结算、回款、发票、应
收等问题进行提问。

                                   8 / 11



智行理财网
保理融资需要哪些资料(保理融资怎么记账)

3. 售/业务负责人访谈问题提纲

(1)请描述一下贵公司的销售、采购、生产、交付的过程。

(2)贵公司的主要客户分布、前几大买方是哪些？

(3)与本次融资相关的合同签订方中买方是谁？其基本情况什么？联系人，联系方式
？

(4)贵公司与本次融资相关的买方合作年限、其采购贵公司的采购额占贵公司的销售
总额有多大，属于什么级别的客户？

(5)本次合同是什么时候签订的？谁签的，是否经过公开招投标，如是，在哪些网站
上进行公示，请提供。

(6)贵公司与本次融资相关合同中提供的产品是什么？该产品是否为贵公司能提供的
产品？销售价格是否公允？

(7)买方买贵公司的产品与服务是做什么用？

(8)这个合同是你们双方第一次合作吗？

(9)这个合同付款阶段、付款条件是什么？已经付了几期了，后面还有几期？

(10)与本次融资相关的合同目前执行进度是什么？哪个部门负责交付？如是贵部门
负责交付，可否提供合同履行/交付单据，比如，交付单、客户验收单、阶段验收单
、监理报告、竣工验收单？

(11)如是贵部门负责合同履约/执行，本合同是否有监理方，如有，具体是哪个企业
？联系人是谁？

(12)如是贵部门负责交付，与本次融资相关的买方之间是否有过贸易纠纷、退货、
推迟验收的情况？如有，是怎么解决。

(13)谁负责与本次融资相关的买方的催款？他对这些应收的回款是怎么看的，有信
心吗？

(14)请提供销售台账明细。
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4. 采购、生产、仓储、物流负责人访谈问题提纲

(1)采购部分：与本次融资合同相关的供应商有哪些？

我们可否去实地查看并面谈？请提供与本次融资相关的贵公司向采购商采购的合同
、验收、结算凭证和出入库单据？你们采购所采买的产品，是否为该供应商能提供
的产品？你们所买回来的产品是你们为履行这个合同的生产所需零部件吗？

(2)生产、仓储部分：这个合同所要销售的产品，你们能生产吗？请提供与本次保理
融资相关合同的生产工单？请展示还在生产过程中的半成品、成品。请出示半成品
、成品入库和出库的单据。

(3)物流部分：请提供与本次保理融资相关的货运单、运费结算单。

5. 设备安装、调试现场和建筑施工现场对问题提纲：

(1)您是业主方吗？您贵姓，部门与职务是什么？能告诉我，您的联系方式？

(2)您单位与XX（融资方）之间的合作时间有多长？

(3)能介绍一下本次合作具体情况吗，目前到什么阶段，进行了哪些验收和付款？

(4)您单位对XX（融资方）的服务是否满意？

(5)您是本项目的监理方吗？您贵姓，部门与职务是什么？能告诉我，您的联系方式
？

(6)能介绍一下本次合作具体情况吗，目前到什么阶段，贵监理单位出过几份报告？

6. 合同履约/交付部门访谈问题提纲

(1)目前与本次融资相关的这些合同，是处于什么执行进度？

(2)请描述履约交付的过程。

(3)能否提供：可否提供合同履行/交付单据，比如，交付单、客户验收单、阶段验
收单、监理报告、竣工验收单？

(4)与本次融资相关的买方，有过贸易纠纷、退货、推迟验收的情况？
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如有，是怎么解决？

(5)本合同是否有监理方，如有，具体是哪个企业？联系人是谁？

(6)能否提供历史交付记录？

以上访谈须全程录音、电子版纪要，并在访谈结束后，现场整理电子版访谈纪要：
打印、并要求被访谈人签字确认。如被访谈人对纪要内容有异议，双方应重听录音
，确认或修改确认后进行签字。
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